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Les Fondations en Ligne
Controler sa e-réputation



Creer une page sur Consultation.avocat.fr

Vous augmentez vos chances d'apparaitre en téte des résultats de recherche
lorsque quelqu'un saisit votre nom, votre prénom ou le nom de votre cabinet dans
Google.

Consultations Avocat
https:{fconsultation avocat fr » avocat-bar-le-duc » soph_.

Maitre Viadimir SAMPAIX, Avocat a Fains-Veel

Avocat au Barreau de la Meuse, Maitre Viadimir SAMPAIX- met ses compétences au service
de ses clients, personnes physiques ou morales, ...

Consultation.avocat.fr permet aux internautes de prendre rendez-vous
facilement en quelques clics, en choisissant le type de rendez-vous souhaité ainsi
qgue le créneau horaire selon les disponibilités que vous avez indiquées. Cela
simplifie le processus pour eux et augmente les chances qu'ils passent a l'action.

Etre mis en avant dans I'annuaire interne de la plateforme est une opportunité
pour augmenter votre visibilité auprés d'un public ciblé recherchant activement
des services juridiques.

O w0
Maitre Vladimir SAMPAIX g
WM Barreau de la Meuse idepuls 1997)
b Ll
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Iﬂl Rendez-vous cabinet 120 € TTC Prendre R[w-@_}
b :30 min L W' v v
g Consultation vidéo 70 € TTE Prendre RDV (3)
: v v v v
h Consultation téléphonique 40 € TTC Demander un rappel () s v B v
e oo |G S——

QI Consultation écrite e - . i~
g i 360€TC Consulter par écrit (3)
Etude de votre dossier + possibillé dajout dune piéce jointe




Creéer une page sur Meetlaw.fr

Méme principe que pour consultation.avocat.fr, mais sur une plateforme
concurrente. Vous controlez ainsi encore mieux les résultats de Google lorsque
guelqu'un saisit votre nom, prénom ou le nom de votre cabinet dans le moteur de

recherche.

Consultations Avocat
https://consultation.avocat fr » avocat-bar-le-duc » soph... §

Maitre Vladimir SAMPAIX, Avocat a Fains-Veel

Avocat au Barreau de la Meuse, Maitre Viadimir SAMPAIX- met ses CCI’"IDé'[E!I"ICE“S au service
de =es clients, personnes physigues ou morales, ...

@ Meet law
hitps: /o meetlaw. it

Maitre Viadimir SAMPAIX | Avocat a Fains-Veel

Avocat au Barreau de la Meuse, Maitre Viadimir SAMPAILX met ses compétences au service de
ses clients, personnes physiques ou morales...

Une page de présentation personnelle permet de mettre en avant vos
compétences, votre expérience et vos réussites. Elle offre aux internautes une
vue d'ensemble de votre profil. C'est un mini site web qui représente votre
cabinet. (Attention, Meetlaw est une plateforme payante)

Maitre Viadimir SAMPAIX
hitps:/ fvww vsog y.fr/ | il'l
o Chotx du RDV

Type de consultation
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Creéer une fiche d'etablissement
Google My Business

la fiche d'établissement Google My Business est un outil puissant pour renforcer
la présence en ligne de votre cabinet d'avocats. Elle améliore votre visibilité dans
les résultats de recherche locale, Lorsque des clients potentiels recherchent des
services juridiques dans votre région, votre cabinet aura plus de chance
d’apparaitre dans les premiéres positions.

Elle facilite la prise de contact en mettant en avant des informations essentielles
telles que I'adresse, les heures d'ouverture, le numéro de téléphone et les
services proposeés. Elle renforce votre crédibilité grace aux avis en démontrant la
satisfaction de vos clients actuels. Assurez-vous de la maintenir a jour et de
I'optimiser régulierement pour maximiser ses avantages.

photos Extérieur

SAMPAIX Vladimir Avocat

Site Web ltinéraire Enregistrer

1.4 81avis @

Adresse : 12 Bis Rue de Begarenne, 55000 Fains-Veel
Horaires : Ouvert - Ferme a 18:00 =

Téléphone : 06 66 21 24 12

Suggerer une modification - Vous étes le propriétaire de cet
lablissement 7

Ajouter les informations manguantes

Ajouter un site Web

Questions et réponses
Poser une premiére question

Poer uie questiom

& Googhke (]

4.4/5

Boalam B
Avis de G Googla
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Augmenter votre nombre d'avis Google
et votre note moyenne

Sollicitez vos anciens clients satisfaits par mail pour leur demander de publier un
avis sur votre fiche d’établissement. Les avis Google sont un facteur important
pour'améliorer votre référencement web local et donc ressortir en téte sur le
moteur de recherche. lls sont aussi un levier puissant de votre marketing
permettant d’appuyer sur le principe psychologique de la preuve sociale.

Exemple type d'un mail & envoyer a vos anciens clients satisfaits :

Votre avis Google sur notre cabinet en un clic I I
Vos anciens clients satisfaits

Votre avis Google sur notre cabinet en un clic

Bonjour [Nom du Client],

J'espére que vous allez bien. Aprés notre collaboration, votre feedback serait trés . .
lien directe pour

poster un avis sur
votre page Google
Merci pour votre temps et votre confiance. My Business

précieux pour le cabinet [Nom du Cabinet]. Pourriez-vous prendre un moment

pour laisser un avis sur notre page Google via ce lien I Donnez votre avis ?

Cordialement,
[Votre Nom], Avocat
[Nom du Cabinet]

© ¢ SansSerif ~ T~ B I U A~

Vous pouvez également acheter une plague équipée d’'une u ; ‘—
puce NFC ou imprimer une affiche munie d'un QR code Go g/é

pour récolter des avis Google directement sur place dans L

votre cabinet. Il suffit alors a vos clients d’approcher leur ‘“;5 = %%c?
téléphone ou de scanner le QR code pour étre directement @i

redirigés vers votre fiche d'établissement et laisser un avis.



Trouver le liens pour les avis Google

Saisir le nom de votre
entreprise

Le nom de votre entreprise ici

Tous Images Vidéos  Actualités  Produits i Plus

Votre établissement sur Google

d ﬂ il 266 inferactions avec les clienis

Editer la fiche Woir les avis Messages Photos
) o =
Editer produits  Editer services  Réservations Questions
Ajoutez vos profils  § Créez une adresse 3
SUr les réseaux... e-mail perso
Inspirez confiance aux Configurez une adresse
clients en ajoutant vos @volre-entreprise.com
profils sur les réseaux avec Google Workspace

£ JO) < X o) MODB &

Seuls les administrateurs de cette fiche peuvent voir ces informations

v vsagencyfr
£ hhps:vsagency

VSAGENCY - Agence de Webmarketing

Cliquezici

Outils

v

Intermarché
SUMER Fains-Veel

Ay

Efficacité de Ia fiche o .
Comghéter les infas

~ a2
Performances Publicj

Extérieur
Ajouter actu | Demander d... VSAQEI"’ICY
Site Web Itinéraire Enregistrer Appaler
Complétez votre : Ci 50 davis O
fiche Concepteur de sites web a Fains-Véel
tez des informations . o
m_w' - e SRt onE i a Wous gérez cette fiche d'établissement @
detaillees et boostez volre Vo
visibilité 3 .
Adrasse : 12 Rue de Begarenne, 55000 Fains-Vaeal
Heraires : Quvert - Ferme 4 19:00 =
-

Téléphone : 05 86 21 24 12

- o

Modifier les infos

Tenez vos clients informes

Tenez vos clients au courant de volre aclivité ‘

{3} Ajouter un post

Accompagnement sur mesure dans votre visibilité digitale. Creation de site Web, de site E-

Commerce et référencement naturel SEQVSEA

3 e

& Recueillez plus d'avis : X

Donnez & vos clients un lien pour évaluer votre
etablissement sur Google

Les avis permettent de gagner la confiance des clients, et aident la fiche de votre établissement & se

démarquer dans la recherche et sur Maps

@ Les fiches d'établissement comme la vatre qui comptent cing avis ou plus peuvent attirer
jusqu'a deux fois plus de clients

&L _E-mail @ WhatsApp ﬂ Facebook

Copier le lien

‘

— Lien de lavis

https://g.page/r/CVrcjHodvowpEBM/review (]

En savoir plus sur les bonnes pratiques pour demander l'avis des clients et gérer les avis négatifs 8
4
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L'importance du Site Internet
votre vitrine digitale 24/7




Montrez le visage humain
de votre cabinet avec votre equipe

Présenter les avocats permet de montrer le c6té humain de votre cabinet en
mettant en avant les membres de votre équipe avec leurs photos, biographies et
réalisations, renvoyant ainsi une image plus accessible et accueillante. Elle permet
également d’lllustrer la diversité des compétences au sein du cabinet.

Notre Equipe
Les Experts de Notre Cabinet

T .. -~
Philippe Lefevre

\vocal associc

Sophie Bernard * Marc¢ Dubois - Isabelle Leroy

I
Avocale senior Avocal senior Avocale collaboralrice

10



Faites ressortir les competences et les
spécialites de chaque membre

Chaque avocat possede des domaines de spécialisation uniques. En présentant les
qualifications, I'expérience et les réussites de chacun, vous renforcez la crédibilité
et la confiance des internautes dans les compétences de votre cabinet, aidant ainsi
les visiteurs a identifier rapidement I'avocat qui correspond le mieux a leurs
besoins spécifiques.

Une page de présentation bien structurée rend la navigation plus intuitive et
agréable pour les visiteurs, améliorant ainsi I'expérience utilisateur de votre site
web et son rendu professionnel.

Maitre Prénom Nom Avocat
professionnel depuis 2005

Pourquoi me choisir ?

Maitre Prénom Nom est une avocate spécialisée en droit de la
famille, avec plus de 12 ans d'expérience. Diplomée de
I'Université Lyon I Jean Moulin, elle a acquis une solide
reputation pour son expertise en matiere de divorce, de garde
d'enfants et de successions. Prénom Nom se distingue par son
approche empathique et personnaliseée, veillant a accompagner
ses clients avec compassion et professionnalisme a chague
etape de leur dossier

Excellence Intégrité Responsabilité

Excellent

46sur5 Tedrdrdr

Basé sur 81 avis

Expertise Avocats qualifiés 98% de cas gagnes
personnalisée _ .

11



Structurer et presenter vos services

Ce bloc offre une vue d'ensemble claire et détaillée des services proposés, ce qui
aide les clients potentiels a comprendre rapidement ce que vous pouvez faire pour
eux et renforce de maniére professionnelle la crédibilité du cabinet.

Elle permet également de naviguer facilement vers les pages détaillés de chaque

services sur votre site.

(1 I
L=

Droit de la famille

.4

Droit du travail

Les Services du Cabinet

Bienvenue clics Difens lu Dot solre cabinet d'wocals d

comtliumee, Nous somunes liers de four s services juriligues de

laaule qualile & s clicnls, couyrn e dle domaines

inrinligees pour repooidie & lous vis Desodis.

I7 121
Qjo !
Droit pénal Droit des affaires
&
Droit immobilier Droit

administratif

12



Abusez de la preuve sociale partout

Les avis clients constitue un puissant levier de confiance et de crédibilité.

En effet, ils illustrent le principe de la Preuve Sociale, un concept psychologique
mis en évidence par Robert Cialdini dans son ouvrage "Influence et Manipulation".
Cette preuve sociale montre aux visiteurs que d'autres personnes ont fait appel a
VoS services et en ont été satisfaites, rassurant ainsi les nouveaux clients
potentiels en leur prouvant que vous étes un choix fiable et compétent.

Enfin, en affichant des avis, vous faites preuve de transparence en montrant que
vous n'avez rien a cacher et que vous étes fier de la qualité de vos services,
renforcant ainsi votre réputation et votre taux de conversion.

Q)

g Nicolas Petit

Avocat compétent et professionnel. Maitre
Sampalx a su me représenter avec efficacité et

m'a obtenu une indemnisation satisfaisante,

G

i Alexandre Dubois

Trés bon accueil. Avocat trés a I'écoute de ses
clients. Mr Sampaix m'a bien conseillé en vue
d'un licenciement économique. Les tarifs

restent raisonnables

(A

a Olivier Laurent

A I'écoute, professionnel et rassurant
Satisfaction assurée je recommande et je

ressoliciteral 5l besoin,

Excellent

Basée sur 127 avis

Google

ﬂ Pierre Lefebvre G

Trés satisfait des services de Maitre Sampaix. Il
a été d'une grande aide pour mon dossier de

tige immobilier. Je le recommande fortement.

(A

e sophie Bernard

Jai eu une expérience trés positive avec le
Cabinet

cats sont tres p-'c-‘ess onnels et

compétents. |ls m'ont aidé & restructurer mon

entreprise avec beaucoup de soin et de

' Julien Dubois 5

Avocat trés réactif, a Pécoute et humain. Trés
compétent, il nous a beaucoup aidés et nous a
trés bien défendus contre notre banque du
début a la fin.

Charger plus

¥ " "~

e Marie Dupuis 7
z

Trés satisfait du service requ, les avocats sont &

I'écoute et trés professionnels. Ils m'ont

beaucoup aidé dans mon dossier de droit de la

famille.

(A ]

a Chloé Martin

Avocate en droit de la famille au top, un
professionnalisme, une écoute, avec beaucoup
d'hurnanité et un travail remarquable. Une

réactivité au top, nous avions les réponses a...

®

T 5
a Henri Blanc

Maitre Sampaix m'a aidé dans un litige de
copropriété, Trés professionnelle et toujours
disponible, il a su résoudre mon probléme

rapidement.

13



S'identifier grace a une etude de cas juridique

Une étude de cas est un élément clé pour améliorer la conversion sur votre site web.
Elle permet de démontrer la valeur et |I'expertise de votre cabinet en mettant en avant
des exemples concrets de situations ot vos compétences et votre savoir-faire ont
conduit a des résultats positifs pour vos clients. C'est une preuve de votre capacité a
résoudre des problémes juridiques.

Elle aide également a créer un lien émotionnel avec les visiteurs de votre site, qui se
reconnaitront et s’identifieront dans les cas présentés, car ceux-ci refletent leurs
propres situations.

Voici un exemple d'une étude de cas pour une procédure de divorce. Nous la
placerons stratégiquement sur la page mettant en avant vos services pour divorcer,
plutot que dans un article de blog que personne ne lira.

Maitre Prénom Nom
Avocate

m - Voici Ce Qu'il Faut Savoir Sur Ce Cas

Localisation

Objectif du Client
Categorie
Date

Demande du Projet

Un Accompagnement Humain et Prise en Charge Compléte
Personnalisé b

Défis : Assurer Equité et Stabilité

Nos Solutions : Stratégie Juridique Bienveillante

14



Offrez une vue détaillée de
vos compétences et specialités

En offrant des descriptions détaillées et engageantes de vos services, vous
montrez ce qui distingue votre cabinet de la concurrence. Mettez en avant vos
approches uniques, vos qualifications spécifiques, ou des résultats exceptionnels
issus d'études de cas et d'avis clients spécifiques.

Utiliser des mots-clés pertinents pour chaque service permet d'améliorer le
référencement de votre site web en visant des requétes précises, attirant ainsi
plus de visiteurs qualifiés. Enfin, une navigation intuitive et bien organisée rend
I'information plus accessible, améliorant ainsi I'expérience utilisateur sur votre site.

Ftude de cas d'un divoree réalisé par le cabinet

Divorce et Garde et Droit de Pension

: Visite des Enfants Alimentaire et
Senatatot . Partage des Biens
Adoption et Protection des Meédiation
Filiation mﬁi%?gﬁis Familiale mu Voici Ce Qu'il Faut Savoir Sur Ce Cas
Lecalisation

Objectif du Client

Nos Scrvices pour le Divoree

Divoree a l'Amiable — | e PP
Une % I Ll K efis : Assurer Equite e abilite
e Sobution Rapide ¢ N

Nos Solutions : Stratégie Juridique Bienveillante

Honoraires

Div A FAmiable

Nos avis clients pour les afllaires de divoree

Pierre Lefebvre Chloé Martin L gt

15



Traiter les Objections avec la FAQ

La FAQ, souvent sous-estimée, est pourtant d'une importance cruciale. Elle aide
les internautes a obtenir des réponses a leurs questions sans nécessiter une
interaction directe de votre part, vous gagnez ainsi un temps précieux. Mais plus
important encore, les personnes intéressées par vos services ont souvent une ou
deux objections en téte qui les freinent dans la prise de rendez-vous avec vous.
Il faut donc traiter ces objections pour lever les freins a I'achat.

Bonne nouvelle, les questions qui composent la FAQ sont en réalité aussi les
objections de vos futurs clients. Votre FAQ va donc agir comme un commercial
qui écoute, comprend et répond aux questions et objections de vos internautes.
Elle améliore donc le taux de conversion de votre site web, favorisant la prise de
rendez-vous.

FAQ

Questions Fréquemment Posées au Cabinet

Puis-je oblenir une estimation des coiits totaux x Comment le cabinet facture-t-il pour ses services 7
pour mon cas 7
Nous ulilisons plusicurs modeles de Gacluration, v compris la
Oui, apres nolre premicre rencontre el une [ois que nous aurons [acturation horaire, les honoraires lixes, el les arvangements
une compréhension compléle de volre cas, nous Serons en hasés surle résultal. Nous discuterons de la structure la plus
mesure de vous fournie une eslimation des couls. Celle approprice pour volre silualion lors de nolre premicre
estimation penlvarier en fonction de Févolution du dossier. renconlre,
Le cabinet offre-1-il des plans de paicment ? + Quelle est la politique du cabinet en matiére de
communication avec les clients ?
Quelle est la politigue du cabinet en maticre de *
communication avee les clients 7 Comment puis-je soumettre des documents
supplémentaires pour mon cas ?
Comment le cabinet aborde-t-il les cas complexes *
ou atypigues 2 Puis-je contacter directement 'avocat en charge de

mon dossier 7

16



Convertir vos visiteurs
avec la page de contact

Son role est de convertir vos visiteurs en clients ! Une page de contact bien concue
montre que votre cabinet est accessible et prét a répondre aux questions ou
préoccupations de vos internautes.

Elle permet de vous joindre facilement. En incluant divers moyens de
communication tels que le téléphone, I'email, votre adresse, un formulaire de
contact ou encore un bouton pour prendre rendez-vous en ligne directement via un
agenda (celui-ci peut par exemple étre votre page Meetlaw ou Consultation.avocat,
détaillée dans la partie 1 de ce guide). Vous offrez ainsi plusieurs options pour que
vos internautes puissent choisir la méthode qui leur convient le mieux.

Contact

1 de représentation

tactez moi et prenons

+ 24 Bd Raymond Poincaré

kkkkk

Votre adresse

17
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Obtenir davantage de
visiteurs qualifiés



Grimpez en haut des résultats de recherche
grdce au referencement naturel

Cibler le trafic de maniere chirurgicale et capitaliser sur les mots-clés liés a votre
activité pour augmenter votre visibilité sur les moteurs de recherche.

Google

{=
)

Q. Les mots-clés liés a votre activité d'avocat

Votre Cabinet d'Avocats en Premiéere Position - Maitre Nom

Placer votre cabinet sur les mots clés liés a votre activité et plus précisément a vos domaines

juridiqgues de predilection, le tout proche de votre zone geographique.

Exemple de mots clés sur lesquels vous positionner

1 Avocat ville ’ ( Avocat divorce ville ’ ( Avocat droit de la famille ville ’
‘ Avocat droit immobilier ville ’ ( Avocat en droit du travail région l'
‘ avocat en droit de la copropriété région ’ ‘ Avocat droit pénal ville ,
‘ avocat delit routier ’ ‘ avocat d'entreprise ’ ( avocat licenciement ’

19



Boostez votre cabinet rapidement avec des
campagnes de referencement payantes

é\ Google Ads

Utiliser la régie publicitaire de Google et payer pour apparaitre dés maintenant sur
les mots clés liés a votre activité dans une zone géographique précise. Vous n'étes
facturé que lorsqu’un internaute choisit de cliquer sur votre site web. Vous payez
donc au clic selon un systéme d’enchéres proportionnel a la concurrence.

s . F % - - - r-
Q  Les mots-clés liés & votre activité d'avocat $ G
. . g Sigia &
Votre Cabinet d'Avocatg remiere Position - Maitre Nom
Placer votre cabinet sur les mots €é re activité et plus précisément a vos domaines
juridiques de prédilection, le tout pr e zone géographique.
III'NII.JII-\.'IIdlIEI1bld_Llrll
© Mode Repére /# Bai¢
Obemai ) Offenbourg 28| ¢
5 Erstein /
Raon-'Etape 71 f Gengenbach
-| Rambervillers — Eﬂ Lahr/
— - / Schwarzwald
i >
- Saint-Dié-des-Vosges® [
23 9% o3 3 { [f
on-les-Vosges ' Sélestat : 'r_RUST
Herbolzheim Scf
y Ribeauvillé \
Epinal Riquewihr
W57 | Kaysersberg Emmendingen 2% Sggfg:zg\-:?ld
Idkirch
Gerardmer Colmar W Villir
S;'m'r_\labmd | Vieux‘Brisach [ 5]
) e ol La Bresse "-.\ \.3‘ Fribourg-en-Brisgau
ombiéres-les-Bains 3 4 500
Le Val-d'Ajol N Titisee-Neustadt
Guebwiller Bad Krozingen =
Feldberg
il-les-Bains Cernay WViittenheirm [Miillheim
llizach {
' Mulhouse \‘-. +
436 ;
e Ronchamp '\1 5o —

[ asan | Donnéas cartoaraphiouas €2023 GaoBasis-DE/BKG (22000) Gooals Conditions dutilisation Sianalsr uns arreiir cartoaraphia



Besoin de vous faire accompagner ?

Si ce guide vous a convaincu de mon expertise et que vous souhaitez
vous faire accompagner dans la communication de votre cabinet pour :

e Laréalisation d’'un site internet professionnel
e Une campagne de référencement naturel (SEO)
e Une campagne de référencement payant (SEA)

Je suis disponible avec grand plaisir pour planifier un rendez-vous de
découverte afin d’échanger sur votre situation.

Qui suis-je ?

“le suis un freelance dédié a la création de sites internet de qualité a des tarifs
compétitifs. J'offre un accompagnement personnalisé pour promouvoir le
développement de votre activité d'avocat, en mettant a votre disposition mon
expertise pour maximiser votre visibilité en ligne et attirer une clientéle ciblée.”

Sampaix Viadimir Scan Moi

o Tél:0686212412 Ii
site : vsagency.fr " ke -

Note : 5/5 4 avis E

> mail : contact@vsagency.fr

Si vous avez apprécié ce guide, vous pouvez laisser

un avis sur la fiche d’établissement Google My Vs

Agency
Business de mon agence web via le lien ci-dessous.
Je vous remercie par avance, car celle-ci en a grand
besoin. .
Questions et réponses r—
https://g.page/r/CVrcjHo EBM/review

5/5
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Créez votre site internet en moins de
3 semaines et en 4 étapes simples

RDV de Découverte (environ 20-60min)

Nous commencons par faire connaissance pour comprendre précisément vos besoins. Cela
me permet de vous proposer une solution entierement personnalisée.

Proposition commerciale : Je vous envoie une proposition détaillée et chiffrée. Si cette
proposition vous convient, nous passons a I'étape suivante.

RDV de Briefing (environ 1h-1h30)

Ce rendez-vous approfondi nous permet de plonger dans les détails de votre projet. Nous
discuterons de vos objectifs, de votre entreprise, et nous nous assurerons de partir dans la
bonne direction. C'est également I'occasion pour moi de récolter tous les détails
techniques, de nous mettre d'accord sur I'arborescence du site et sur la charte graphique.
Ce moment est crucial pour garantir que je dispose de toutes les informations nécessaires
pour avancer dans le projet conformément a vos attentes.

Realisation et Validation

Validation de la stratégie seo : Lors du briefing, je présente une ébauche de stratégie
SEO. Il se peut que des recherches supplémentaires soient nécessaires pour affiner cette
stratégie aprés notre rencontre.

Premiére validation : Textes, maquettes et images, je vous soumets les textes rédigés, les
images sélectionnées dans des banques d'images en ligne, et une maquette du site. Cela
vous permet de vérifier que tout est conforme a vos attentes avant le début du
développement.

Deuxiéme validation si nécessaire : Apres avoir intégré vos retours, je vous envoie les
modifications pour validation.

Développement du site : Je procede au développement du site web. Cette étape, qui inclut
aussi les tests, est généralement la plus longue.

RDV de Livraison et Retouches (envrion 1h-1h30)

Lors de ce rendez-vous, je vous présente le site fini et procéde a la livraison. Vous pouvez
alors me faire part de toute retouche finale nécessaire.

22









